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V, AscendAl

Ascend AlI™ es una firma de diseno e implementacion de sistemas de crecimiento comercial
para empresas que buscan escalar ingresos con control, claridad y eficiencia.

Trabajamos con organizaciones B2B y B2C que ya venden, pero enfrentan friccion en ventas,
marketing, data u operaciones. Nuestro enfoque integra estrategia, procesos, tecnologia e
Inteligencia artificial aplicada para convertir el crecimiento en algo predecible, medible y escalable.

No desarrollamos software propio ni ofrecemos soluciones genéricas.

Nos apalancamos de herramientas, automatizacion y machine learning existentes para disenar
arquitecturas de revenue a la medida de cada negocio, reduciendo CAC, acortando ciclos de venta y
aumentando el valor de cada cliente. En Ascend Al™ | el crecimiento no se persigue: se disena y se
controla.
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+35% Crecimiento de revenue para nuestros clientes en 6 meses
Reduccion de -28% en el CAC de empresas B2C en 3 meses

leads calificados para empresas B2B de Software en 4 meses
Aumento de +60% de MRR para empresa SAAS en 8 meses
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A. AscendAl

Nuestra empresa se divide en dos verticales

| |

Consulting Tech

Estrategia, Sistemas y Capacitaciones enfocadas Desarrollo técnologico, Automatizacion y Ejecucion
en crecimiento de equipos de comerciales y de con |A de procesos comerciales y operativos de la
marketing, asi como operacion de la empresa. empresa.
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Playbooks y Manuales
Estratégicos

Funcién
e Estandarizar ventas, growth y ejecucion
e Reducir dependencia de personas clave
e Acelerar onboarding y decisiones

Entregables:
» Playbooks Comercial Estrategias B2B, B2B y

mixto. Growth y sistemas Comerciales con IA.

Formato
e Documento estructurado + diagramas
e SOPs accionables
* Checklist ejecutivos
e Versionado y actualizacion
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Consulting (Infoproductos)

Cursos, Mentorias y Webinars
de Ventas y Growth

¢Para quién?
e Founders, Head of Sales, Growth Managers y
Equipos comerciales.

Formatos:

e Cursos Grabados

e Mentorias cerradas

e Webinars Estrategicos

Temas core

* Arquitectura de crecimiento
Inbound & Outbound moderno
|A aplicada a ventas reales
KPls comerciales que si importan
Escalamiento sin quemar CAC

Scripts de Ventas /
Ebooks

:Qué es?
e Activos tacticos disefiados para convertir mejor.

Entregables:
e Scripts de prospeccion (cold email, LinkedIn,
IEIEES)
e Scripts de discovery
e Scripts de cierre y objeciones
e Ebooks estratégicos (autoridad + lead magnet)

Diferenciador Ascend Al
e Basados en data real, no copy genérico
* Integrados al sistema comercial
e Pensados para IA + humanos



Consulting -Ascend Al
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Consultoria Sistema Coaching a Equipos Estrategias Comerciales
Ascend Al de Ventas Inbound & Outbound
¢Qué es? :Qué es? :Qué es?
El servicio flagship. Disefiamos e implementamos el Alineacién entre estrategia, ejecucién y Disefio y ejecucion estratégica del motor de adquisicién.
Sistema Comercial Ascend Al, hecho a la medida del mentalidad.
negocio. Inbound:
Incluye: e Contenido con intencion comercial
Incluye: e Coaching a closers y SDRs e Lead magnetsy funnels
* Diagndstico profundo (ventas, funnel, equipo, tech) e Revision de llamadas  Automatizacién de nurturing
e Disefio del sistema comercial ideal * Mejora de procesos * |A para calificacion y scoring
 Definicion de KPIs y dashboards e Alineacion con KPIs reales Outbound:
e Integracion de IA y automatizacién e ICPy targeting quirdrgico
* Acompafiamiento estrategico Diferencia: e Secuencias multicanal
No es motivacional. Es performance-driven. e SDRs humanos + IA

e Optimizacién de respuesta y cierre
La empresa tiene una maquina comercial funcionando
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Equipos que venden mejor y entienden el
sistema. Pipeline constante y predecible.



Tech - Desarrollo Tecnologia

Automatizacion Comercial y
Operativa (Procesos)

¢Qué es?
Eliminar friccion y trabajo manual del sistema comercial.

Chatbots y Asistentes Virtuales

¢Qué es?
|IA entrenada para vender, calificar y asistir, no solo
responder FAQSs.

¢Qué automatizamos?:
Lead capture y routing
CRM updates
Follow-ups

Reporting

Nurturing y scoring

Tipos:

Chatbots comerciales (web / WhatsApp)
Asistentes de ventas internos

Asistentes de SDR

Asistentes de soporte con enfoque comercial

Diferenciador:
e Entrenados con el playbook del cliente
* Integrados al CRM
e Con métricas de conversién

Principio Clave:
Primero estrategia, luego automatizacion.
Nunca al revés.

Resultado Esperado:
Menos errores, mas velocidad, mejor visibilidad.
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Resultado Esperado:
Atencion 24/7 que mueve ventas, no solo chats.




El "Efecto Multiplicador" de la IA para 2030

Segun investigaciones recientes de firmas lideres como IDC y PwC, el impacto economico de la

inteligencia artificial no se limitara solo al ahorro de costos, sino a una expansion masiva de la
rigueza global.

e Contribucion al PIB Mundial: Se proyecta que la IA inyectara hasta $19.9 billones (trillion)
de dolares a la economia global para el ano 2030.

e Retorno de Inversion (ROI): Por cada ddélar que las empresas inviertan en soluciones y
servicios de |IA en 2030, se estima que generaran $4.60 dodlares adicionales en la economia
indirecta.

e Productividad: Se espera que la IA impulse el PIB mundial en un 3.5% anual hacia el final de

esta déecada, gracias a la automatizacion de tareas rutinarias y la creacion de nuevos flujos
de ingresos.
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Contactanos

ascendai-consultancy.com.mx

@ contact@ascendai-consultancy.com.mx

El primer paso es conocerte mejor, para brindarte
una solucion a tu medida
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